
Informieren Sie 

sich im Internet auf 

Lekkerland.de

»Your most 

convenient 
partner«
Das wollen wir für Sie sein. 

Jeden Tag. Bei allem, was wir tun.
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Zuerst im Detail denken. 
Dann groß handeln.

Wir machen unsere Kunden erfolgreich. Denn wir sind der Spezialist 

für den Unterwegskonsum. Mit unseren innovativen Dienstleistungen, 

einer maßgeschneiderten Logistik und einem breiten Großhandels

sortiment sind wir der kompetente, engagierte und zuverlässige  

Partner unserer Kunden in vielen Ländern Europas. Für uns stehen  

die Bedürfnisse der Kunden und Verbraucher im Fokus.  

Wir – das ist das Team von Lekkerland und Conway.

Einleitung / Unsere Mission
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Wir sind Großhändler, aber liefern unseren Kunden  

mehr als nur Ware. Wir bieten Lösungen, basierend  

auf Fachwissen und Erfahrung. Unser attrak tives  

Sortiment ist zugeschnitten auf die Bedürfnisse des  

mobilen Verbrauchers! Vom Schokoriegel über  

frische Snacks, den Geschenkgutschein bis hin zur  

EZigarette: Was sich Verbraucher in einem Convenience 

Shop wünschen, hat Lekkerland im Sortiment. Darauf  

sind wir spezialisiert und entwickeln das Portfolio  

konsequent weiter.

Groß denken,  
Großartiges schaffen. 
Großhandel in Perfektion.
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Food

Unterwegsversorgung:  

spontan, impulsiv, ungeplant

In der Unterwegsversorgung gilt: Spontanität ist Trumpf! Denn Ihre Kunden kaufen  
bei Ihnen ungeplant ein – und das birgt erhebliches Umsatzpotenzial. Wichtig sind dabei 
in Ihrem Shop zwei Dinge: 1. Das Snack-Sortiment sichtbar machen! 2. Die richtigen 
Produkte auswählen.

Unser Sortiment umfasst 8.000 Produkte aus den 
Bereichen Getränke, Süßwaren und herzhafte Snacks.

Wir lieben Veränderung: unser alkoholfreies und  
alkoho lisches Getränkesortiment. 

Getränke von A wie Apfelschorle bis Z wie Zarewitsch Vodka.
 

 Wasser, Schorle, Sportgetränke, Eistee 

  Regionales und überregionales Bier, Spirituosen, Wein, 

Sekt, Mixgetränke 

  Hochwertige Premium-Spirituosen und -Weine  

(Einzelflaschenbestellung) 

 Energy Drinks, Eiskaffee, Trendgetränke usw.

 
Bei Getränken sind Verbraucher experimentierfreudig –  
wir sind immer am Puls aktueller Trends. 

Wir liefern, was die Verbraucher lieben:  
mit Food-Produkten punkten.

  Ganz gleich, ob Süßwaren, herzhafte Snacks, Eis oder 

Lebensmittel: Wir bieten eine große Vielfalt an Produkten 

verschiedener Hersteller und Top Marken.

  Wir bieten eine Orientierung im unübersichtlichen  

Lebensmittel-Dschungel.

  Die Auswahl und Zusammenstellung der Sortimente richtet 

sich nach den Anforderungen der Verbraucher unterwegs.

  Wir wissen immer, was die Verbraucher wirklich wollen und 

bieten dementsprechend innovative und nachhaltige Trends.

  Umfassende Beratung rund um die Themen  

Sortimentsgestaltung und Produktplatzierung.

Foodservice

Foodservice boomt.  

Profitieren Sie davon – mit unserer Unterstützung

räsentationshilfen

To go ist im Trend: Konsumenten sind es heute gewohnt, unterwegs einen guten Kaffee 
zu genießen oder sich mit einem Snack zu stärken. Für Tankstellenshops, Convenience 
Stores und andere Unterwegsversorger bietet das attraktive Wachstumschancen. 
Vorausgesetzt: Sie erfüllen die Bedürfnisse Ihrer Kunden.  
Unsere Produkte und unser Know-how helfen Ihnen dabei!

Kaffee ist die Basis des Foodservice-Erfolgs – Shops können 
ihr Sortiment ganz einfach mit unseren Eigenmarken Coffee 
Bean Company oder Lavazza ergänzen.

Bei Lekkerland erhalten Sie die passenden Kaffeeprodukte 
und Maschinen für Ihre Zielgruppen: von den Bohnen  
über die Becher bis zum Rührstäbchen. Ihr Kaffeegeschäft 
hat sich bereits etabliert und Sie verkaufen mindestens 20 
Tassen am Tag? Dann liefern wir Ihnen gerne die Artikel für 
den Ausbau Ihres Foodservice-Angebots: von fertig gebacken 
Produkte über aufzu backende Backwaren und den Zutaten 
für belegte Brötchen bis hin zu Snacks wie Bockwurst und 
Pizza. Auch frische Produkte wie Salate, Wraps, Sandwiches 
und belegte Stullen gehören zu unserem Sortiment.

Zusätzlich können Sie bei uns von ganzheitlichen Konzepten 
profitieren. Unser Ziel: Gemeinschaftlich wollen wir Ihr 
Bistrogeschäft erfolgreich machen. Hier steht vor allem die 
Individualität Ihres Shops im Vordergrund. Von der Beratung, 
über die Planogrammierung, Marketingmaterialien, Geräte 
und Schulungen vor Ort bis zur Nachbetreuung - wir stehen 
Ihnen zur Seite.

€ 8.88
je Stück

UNSERE MONATSAKTION 

MEER ZUM

REINBEISSEN!

Laugenkorn-Ecke 
mit Räucherlachs 
und Meerrettich

€ 8.88

UNSERE MONATSAKTION 

GERÄUCHERT, 
GEWÜRZT
KNACKIG!

1/2 Wrap
Wrap mit 
würzigem Pastrami

2018_A08_TK_Plakat_Wrap_Pastrami.indd   1
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  Alkoholfreie  
Getränke

 Wein, 
 Sekt

 Süßwaren, 
 Süßgebäck,  
 Salzgebäck

 Foodservice

 Tabakwaren

  Spirituosen,  
Bier

Überblick Eigenmarken

Eigenmarken

Ihr Shop-Sortiment sinnvoll ergänzen – 

mit den Lekkerland Eigenmarken

Sie möchten Ihren Umsatz steigern? Dann bieten Sie Ihren Kunden doch die 
hochwertigen Eigenmarken von Lekkerland an! Unsere Produkte sind eine preislich 
lohnende Ergänzung zu bekannten Markenprodukten, stehen diesen in Sachen 
Qualität aber in nichts nach. Optimieren Sie Ihr Gesamtangebot und sprechen Sie 
mit Eigenmarken im Preiseinstiegssegment auch preissensible Käufer an. Mit über 
400 Artikeln bieten wir Ihnen exklusiv eine umfassende Auswahl an alkoholfreien 
Getränken, Bier, Spirituosen, Süßwaren und Salzgebäck, Wein, Tabakwaren und 
Foodservice-Produkten.

 Attraktive Handelsspanne und Stücknutzen      

  Differenzierung gegenüber Mitbewerbern, da die Artikel 
nicht im übrigen Lebensmittelhandel erhältlich sind

  Steigerung des Umsatzes durch entsprechende  
Verkaufsförderungsmaßnahmen

  Abrundung des Sortiments im mittleren und unteren  
Preissegment

Dies ist nur ein Auszug der Eigenmarken
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Zigaretten, Feinschnitt, Zigarillos, E-Zigaretten – das Sortiment an Tabakprodukten  
ist vielfältig. Es kommt auf den richtigen Produkt-Mix an! Wir beraten Sie umfassend  
und wählen mit Ihnen gemeinsam aus unserem 4.000 Artikel umfassenden 
Tabaksortiment die richtigen Produkte für Sie aus.

Tabak und E-Zigarette

Frequenzbringer Tabak und E-Zigarette: 

mehr Umsatz für Ihren Shop

Unser Sortiment umfasst einen Mix aus Klassikern  
und umsatzstarken Neuheiten. Neben bekannten 
Markenprodukten und attraktiven Eigenmarken gehören 
auch Raucherbedarfsartikel wie Feuerzeuge und Blättchen  
zu unserem Sortiment. 

Dank unserer jahrelangen Tabak-Expertise profitieren 
Kunden auch von:

 Platzierungsempfehlungen

 Verkaufsförderungs-Tools

 Produktschulungen

  Hilfestellung bei der Umsetzung gesetzlicher  

Regelungen wie Track & Trace

An der E-Zigarette kommt heute niemand mehr vorbei. Wobei es »die« E-Zigarette gar 
nicht gibt – verschiedene Anbieter bringen kontinuierlich neue innovative Produkte auf 
den Markt. 

Lekkerland ist Ihr Partner in Sachen E-Zigarette: Wir kennen alle Neuheiten und 
wissen, welche Produkte Ihre Kunden bei Ihnen finden möchten – und wie Sie sie 
erfolgreich präsentieren. Lo
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Bei Non-Food Produkten gilt: Wenn sie richtig präsentiert werden, eröffnen sich 
erhebliche Umsatzchancen für Shopbetreiber. Denn ob spontan ein Eiskratzer oder 
schnell noch eine Zahnbürste gebraucht wird – Non-Food Produkte werden da gekauft, 
wo man sie erwartet: in den gelernten Verkaufsstätten. Gewährleisten daher auch Sie 
die sichtbare Warenverfügbarkeit in Ihrem Shop.

Lekkerland bietet ein Grundsortiment sowie Saisonartikel. 
Zum Grundsortiment gehören Drogeriewaren z. B. 
Taschentücher, Damenhygiene und Kondome; Autozubehör 
wie zum Beispiel Eiskratzer, Scheibenklar und Autolicht sowie 
Elektronikzubehör wie Ladegeräte fürs Auto, Kopfhörer und 
vieles mehr.

Zu den Saisonartikeln gehören Grillartikel wie Grillkohle oder 
Grillanzünder sowie Sonnenbrillen oder Geschenkartikel 
über unsere Tochtergesellschaft amv.

Aufladeguthaben, SIM-Karten und Gutscheinkarten – das sind die Produktkategorien, 
die unser electronic-value-Sortiment (kurz: e-va) für Tankstellen, Kioske und 
Convenience Shops umfasst. Egal ob Guthaben von Telefonanbietern, Bezahlmittel im 
Internet wie paysafecard, Guthaben für digitale Inhalte wie Google Play oder iTunes 
oder Geschenkkarten von Ikea, Amazon und vielen weiteren Anbietern – all das  
gehört zu der Produktwelt, die wir Ihren Kunden unter dem Markennamen Lekkerland 
electronic value vorstellen. Der Markt für diese Produkte wächst kontinuierlich – 
nutzen Sie diese Möglichkeit für Mehrumsatz auch in Ihrem Shop!

e-va  – Lekkerland electronic value

Deutschlands größtes Prepaid-Sortiment

Non-Food

Autozubehör, Drogeriewaren, Grillartikel –  

wir liefern auch Non-Food für Ihren Shop!

 Telefonieren

 Bezahlen

 Schenken

Dies ist nur ein Auszug des Sortiments
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Das neue Kundenportal

Eines für alles –  

Mein Lekkerland

Lekkerland24

Ganz einfach. Mehr drin für Sie.

Informativ

Persönlich

Bequem

Servicestark

Flexibel

Einfach

Einmal einloggen und ganz bequem und zu jeder Zeit 
auf unsere digitalen Angebote zugreifen.

Ordern war noch nie so einfach – Entdecken Sie Ihren Lekkerland 
Webshop mit vielen Vorteilen.

Lekkerland24

Der Webshop ist unsere Bestell-, Informations- und Transaktionsplattform  
und bietet Kunden zahlreiche ergänzende Services. 

Lekkerland Kunden … 

 

  können unabhängig an jedem Ort und zu jeder  

Zeit bestellen. 

  können über jedes mobile Endgerät auf Lekkerland24  

zugreifen oder bestellen bequem per Handscanner nach.

  sind bestens informiert über Neuheiten, Aktionen und  

Angebote sowie Warenverfügbarkeiten.

  erhalten Anregungen zum Ausbau ihres Geschäftes  

und Sortiments. 

  können einsehen, was ihre Mitarbeiter, Partner und  

sie selbst bestellt haben.

  erhalten auf Basis der letzten Bestellung Empfehlungen  

für die nächste Bestellung.

  können Auftragsbestätigungen, Bestellhistorien,  

LMIV-Datenblätter und Rechnungen einsehen und 

 downloaden.

  erhalten stets relevante Informationen  

(z.B. Gesetzesänderungen, Feiertagsbelieferung etc.)

Lekkerland24.de

Anfragen &

Reklamationen

KassensystemeLekkerland24 Lieferverfolgung

Dokumente Lekkerland PlusLieferinformationen Online-Magazin
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1716 17

Wir bieten passgenaue RetailLösungen – vom 

ClipIn bis zum vollständigen ShopKonzept.  

Dazu gehören auch Services wie Rezepturen, 

MarketingMaterialien, Zubehör, Geräte und 

Schulungspakete. Damit unterstützen wir unsere 

Kunden bestmöglich, profitabel zu wachsen  
und sich von Wettbewerbern abzuheben.

Retail Enablement:
Wie Sie Verbraucher 
erfolgreich binden.
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Retail Enablement, das heißt übersetzt »aktive Unterstützung unserer Kunden, um bei 
ihren bestehenden und potenziellen Konsumenten auch in Zukunft erfolgreich zu sein«. 
Wir unterstützen unsere Kunden weit über das selbstverständliche Maß hinaus an 
(Großhandels-) Leistungen zur Realisierung von Produktverkäufen.

Unser Denken startet bereits beim Konsumenten. Wir bieten Aktivitäten und Lösungen, 
die unsere Kunden unmittelbar helfen, ihre Bedeutung gegenüber bestehenden und 
neuen Konsumenten zu erhöhen. Dies drückt sich zuallererst in der Steigerung von 
Frequenz, Umsatz und Profit eines Shops aus.

Lösungen und Services für zukünftigen Erfolg

Das verstehen wir unter Retail Enablement. 

Shop-Lösungen und Konzepte

Mehr als nur ein Großhändler.

Komplettlösungen

FrischwerkAkademie

Shop-Optimierung

Hausmessen

Unterwegskonsum boomt. Ihre 
Kunden kaufen nicht nur Snacks 
und Getränke, sondern auch andere 
Produkte wie Eis oder Wein gerne 
zum Mitnehmen. Wir unterstützen Sie 
gerne dabei!

Eine große Auswahl frischer Produkte
wie Salate und Wraps, eine komplette,
integrierte Bäckerei, ein Design aus
Holz- und Stahlelementen, das sich
an moderne Gastronomie-Konzepte
anlehnt – das ist das ganzheitliche 
Shop-Konzept von Lekkerland für 
Tankstellen.

Ein erfolgreiches Foodservice-Angebot 
beruht auf verschiedenen Zutaten: 
Dazu zählen qualitativ hochwertige 
Produkte, kompetente und freundliche 
Mitarbeiter sowie eine einladende 
Gestaltung und Atmosphäre im Shop.

Wer kauft in Ihrem Shop ein? Welche 
Produkte suchen Ihre Kunden bei 
Ihnen? Wohin schauen Kunden als 
erstes, wenn sie vor einem Regal 
stehen? Auf all diese Fragen haben wir 
eine Antwort.

Produktneuheiten, Shop-Lösungen 
und tolle Prämien – die Lekkerland 
Hausmessen sind bei unseren Kunden 
beliebt. Schauen Sie vorbei und lassen 
Sie sich überraschen!

PlusTools

Das neue, innovative Programm 
PlusTools fördert Ihren Umsatz auf 
doppelte Art und Weise: erstens 
durch wechselnde Aktionen im Shop 
– und zweitens durch verbesserte 
Auffindbarkeit im Internet. Diese 
Kombination ist branchenweit 
einzigartig – und bietet Ihnen somit 
einen echten Wettbewerbsvorteil!
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Branchenweit einzigartige Kombination aus 
verkaufsfördernden Maßnahmen on- und offline:

  Wechselnde Aktionen im Shop

  Verbesserte Auffindbarkeit im Internet

So funktioniert’s: 

 Auswahl aus 13 Modulen

  Abverkaufsstarke POS-Module – perfekte Platzierung 
in Ihrem Shop

  Zusätzlich inklusive: digitale PlusTools-Leistungen 
für Ihre Onlinepräsenz

  Sie werden häufiger gefunden – auf digitalen Karten und 

in Suchmaschinen: Speziell von Kunden in Ihrer Nähe, 

die häufig erst online suchen

  So erreichen Sie mehr Menschen – mit eigener 
Webseite und digitalem Marketing

  Ohne zusätzliche Kosten oder Mehraufwand für die  
Onlinepräsenz – und ohne Vorkenntnisse

 
Mit den POS-Modulen können Sie: 

  Automatisch Aktionsware mit der regulären  
Warenlieferung erhalten

   Von umsatzstarken Artikeln und Neuheiten profitieren

   Intelligente Abverkaufsmechaniken nutzen

   Ihre Umsätze gezielt und dauerhaft steigern

  Aktionsware zum Vorteilspreis im Aktionszeitraum 
nachbestellen

PlusTools

Machen Sie Ihr Geschäft noch erfolgreicher. 

Direkt am POS. Und online im Netz.

Mit dem Ice, cool & lekker-Eis-Konzept für Ihren Shop erhalten Sie alles, um die Eis-
Träume Ihrer Kunden zu erfüllen: angefangen bei einem attraktiven Sortiment über 
moderne Truhen bis hin zu abverkaufsunterstützenden Werbemitteln. Unter dem 
Slogan »Das Beste in einer Truhe« sorgt Ice, cool & lekker seit mehr als 25 Jahren 
verlässlich für eiskalte Umsatzsteigerungen – vielleicht bald auch in Ihrem Shop!

Ice, cool & lekker

Das Beste in einer Truhe. 

Das Eis-Konzept von Lekkerland.
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Kühlschrank-Konzepte

Eiskalte Erfolgsbringer
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Lekkerland bietet attraktive Komplettpakete: Getränke, aufmerksamkeitsstarke 
Kühlschränke mit perfekt zugeschnittenen Sortimenten und Artikel-Platzierungen.  
Die Kühlschrank-Konzepte von Lekkerland bringen Ihren Umsatz nach vorne  
und halten Ihr Getränkeangebot immer auf dem neuesten Stand.

Cool & SmartCool & Fresh

Getränke für Trendsetter 

 
Sie möchten Ihr Getränke-Sortiment um trendige 
Produkte für junge Leute ergänzen? Dann passt unser 
Konzept Cool & Smart perfekt zu Ihnen. 

Der in edlem Schwarz gehaltene Kühlschrank setzt im 
Shop ein starkes Zeichen. 

Sein Inhalt: hochwertige und trendige Produkte für »Pre-
mium Convenience Verbraucher« – besonders marken-
affine und gesundheitsbewusste Konsumenten zwischen 
19 und 39 Jahren. Von Vitamindrinks über Bio-Wasser  
mit Zusatz, Eistees mit wenig oder ohne Zucker, Kombucha- 
und Matcha-Drinks bis hin zu Smoothies und nachhaltig 
produzierten Limonaden: 

Der neue Cool & Smart Kühlschrank, vollgefüllt mit 
trendigen »Feel Good«-Getränken, bietet starkes Potenzial 
für zusätzliche Umsätze. Auch hier sind die passenden 
Planogramme selbstverständlich im Angebot enthalten. 
 
 
Sie möchten mehr zu Cool & Fresh oder Cool & Smart 
erfahren? Kontaktieren Sie uns gerne. Die Kontaktdaten 
finden Sie auf der Rückseite dieser Broschüre.

 Eiskalt kalkulierter Erfolgsbaustein 

 
Sie möchten ein Konzept, mit dem Sie die Topseller  
im Bereich Getränke aufmerksamkeitsstark präsentie-
ren und so Ihren Umsatz steigern können? Dann ist  
Cool & Fresh genau das Richtige für Sie: 

Das Komplettpaket beinhaltet Getränke, den passenden 
Kühlschrank und perfekt zugeschnittene Planogramme.
Mit »Cool & Fresh« bieten Sie Ihren Kunden eine Auswahl 
der Top-Marken aus den Bereichen alkoholfreie und  
alkoholhaltige Getränke – von Energy Drinks über Limo-
naden, Wasser und Bier bis hin zu Premixed Drinks. 

Der hochwertige Kühlschrank sorgt mit seiner spritzigen 
Optik sprudelnden Wassers für Auf merksamkeit im Shop. 
Um die Produkte bestmöglich zu präsentieren und Ihren 
Abverkauf zu pushen, erhalten Sie von uns natürlich auch 
die passenden Planogramme.
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Einzelstückartikel-Konzepte / Premium Spirituosen, Sekt & Wein

Besondere Einzelstücke für Ihr Sortiment.

Kaffee-Konzept

Mit einem guten Kaffee fängt alles an.

Auch bei Spirituosen, Sekt und Wein ist das Shopgeschäft in Tankstellen, Kiosken, 
Getränkefachmärkten und Convenience Shops von Veränderung bestimmt.

Wie steigt man in ein umsatzstarkes Foodservice-Geschäft ein? Über Kaffee! 
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Lekkerland bietet daher: 

 

  Ausgewählte Kaffees und Zubehör von Top-Marken  

und Top-Eigenmarken

   Hochwertige Kaffeemaschinen inklusive  

technischem Service

  Professionelle Marketing-Tools und gebrandetes  

Geschirr für mehr Umsatz im Shop

  Vielfältige Abrechnungsmodelle z. B.  

Monatspauschalen oder »Pay per Cup«

  Trainings und Quality Checks für ein  

erfolgs versprechendes Kaffeegeschäft

  Exklusive Kaffeemöbel für eine attraktive Präsentation

  Telemetrie-basierte Datenanalysen zur Erfolgsmessung

Bei den Spirituosen punkten oft Wodka, Rum,  
Whisk(e)ys und alkoholische Longdrink-Mixgetränke – 
was der richtige, maßgeschneiderte Produktmix  
für Ihren Shop ist, erklären Ihnen gerne unsere  
Sortiments-Experten. 

Auch Sekt und Wein sind sinnvolle Ergänzungen für Ihr 
Sortiment und bei Ihren Kunden beliebt. Noch ein Tipp: 
Unsere Premium-Spirituosen und Premium-Weine können 
Sie bei uns flaschenweise bestellen – so können Sie ein 
breites Sortiment in Ihrem Shop anbieten, ohne zu viel  
Kapital zu binden. 

Sie stellen sich einfach auf Lekkerland24.de Ihren Wunsch- 
Spirituosen- oder Wein-Mix individuell zusammen! Sie 
können einen Karton mit sechs, neun oder zwölf Flaschen 
wählen. Per Paketservice erreicht Ihre Lieferung Sie 
umgehend - und Ihre Kunden freuen sich über Ihr breites 
Sortiment. Sie positionieren sich so als Spezialist im 
Getränke-Bereich und der Endverbraucher nimmt Sie als 
kompetenten Partner wahr. 
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262626Your most convenient Partner. Das wollen wir für unsere Kunden sein. 27

Produkte in verschiedenen Temperaturzonen 

schnell und unkompliziert zu unseren Kunden:  

Was auf den ersten Blick einfach klingt, erfordert 

viel Knowhow und Erfahrung. Die stabile und  

effiziente Logistik von Lekkerland bildet komplexeste 
Anforderungen ab, ist auf jede Größe  

skalierbar und hat ein Ziel: unsere Kunden  

erfolgreich machen.

Exzellente Logistik:  
Wenn Profession  
ineinandergreift.
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  Hohe Qualitätsorientierung und -standards 
(Zertifizierung nach ISO/IFS)

  Verlässlicher 24-Stunden Service von Bestellung 
bis zur Lieferung für Ihre festen Liefertage

  Individuelle Lösungen von Parcel-Service bis 
Multitemperatur-Logistik

  Multitemperatur-Logistik, das bedeutet für Sie: 
Drei Temperaturzonen mit einer Lieferung = 
Eine Bestellung. Eine Lieferung. Eine Rechnung.

  Innovative Transportmanagement-Programme, 
Lieferverfolgung sowie moderne Lager- und 
Kommissioniertechnologien

  Shop-Ressourcen planen mit der digitalen  

Lieferverfolgung – Transparenz von der Bestellung  

bis zur Auslieferung

Wir sind spezialisiert auf die (Fein-) Logistik für den kleinflächigen Einzelhandel und  
für Organized Foodservice-Kunden. Rund 60.000 Verkaufsstellen, rund 280 eigene 
Fahrzeuge, Flexibilität, Know-how und Erfahrung – das ist die Lekkerland Logistik!  
Wir sorgen dafür, dass alle Waren pünktlich und in bester Qualität an ihrem 
Bestimmungs ort eintreffen: in Ihrem Shop! Professionelle Disposition, effektive 
Lagerprozesse und ein schneller und agiler Transport machen uns in der Logistik  
so erfolgreich. Jährlich liefern wir mehr als drei Millionen Rollcontainer mit bestellten 
Produkten an unsere Kunden aus, in mehr als zwei Millionen Kundenanlieferungen. 
Unser Ziel: maßgeschneiderte Logistiklösungen, die unseren Kunden den Alltag 
erleichtern. Und das ganz im Sinne unserer Vision »Your most convenient partner«: 
Wir möchten für unsere Kunden der beste Partner sein, den sie haben.

Logistik

Von maßgeschneiderten Supply Chain-Konzepten der Auslieferung 

bis zu ganzheitlichen Supply Chain Konzepten. 

Logistikzentren

30 LC Berlin
Osdorfer Ring 10
14979 Großbeeren

26 LC Braunschweig
Braunschweiger Str. 17
38126 Braunschweig

10 LC Bremen
Im Lekkerland
27777 Ganderkesee

03 LC Freiburg
Im Oberwald 8
79359 Riegel

25 LC Hamburg
Brookstraße 1-5
22145 Braak-Stapelfeld

02 LC Köln
Bonnstraße 59-61
50226 Frechen

23 LC Leipzig
Gewerbepark Borna-Ost/ 
Hausnr. 5
04552 Borna

07 LC Limburg
Vor den Eichen 6
65604 Elz

12 LC Mannheim
Auf dem Wörth 3
67240 Bobenheim-Roxheim

16 LC München
Im Lekkerland
85391 Allershausen

21 LC Nürnberg
Im Lekkerland
91315 Höchstadt a.d. Aisch

01 LC Oberhausen
Im Lekkerland 1
46147 Oberhausen

09 LC Osnabrück
Torfkuhlenweg 36
49504 Lotte

18 LC Stuttgart
Ziegelfeldstraße 48
73563 Mögglingen
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Unsere Verantwortung

Soziale Verantwortung. Vier Pfeiler.

Umweltschutz 

 

  Verantwortlicher Umgang mit Ressourcen:  

Wir setzen zunehmend auf recycelbare Materialien.

  Reduktion von Energie und Emissionen:  

Teilnahme an der Initiative Lean & Green mit dem Ziel 

CO2-Emissionen einzusparen.

  An verschiedenen Standorten testen wir Fahrzeuge mit 

alternativen Antrieben (z. B. Elektromotor).

  Durch die Multitemperatur-Logistik sparen wir Touren.

  Abfallvermeidung: 

Lekkerland bietet Mehrweg-Kaffeebecher aus hochwert- 

igem Porzellan oder leichtem Kunststoff an.

  Auf unseren Hausmessen nutzen wir wiederverwertbare 

Verpackungen für unsere Foodservice-Produkte.

  In unserem Foodservice-Ordersatz werden zusätzlich 

Verpackungen und Zubehör aus recycelbaren oder 

kompostierbaren Materialien angeboten, z.B. Teller  

und Schalen aus Palmblatt.

 

Produktverantwortung 

 

  Wahrnehmung der Verantwortung als Großhändler,  

z. B. durch transparente Produktinformationen und 

intensiven Dialog mit unseren Kunden.

  Umfassende Qualitätssicherung

 

 

Gesellschaftliches Engagement 

 

  Lokale oder regionale Unterstützung ausgewählter  

Einrichtungen, Organisationen oder Vereine im Umkreis 

unserer Logistikzentren, z. B.: Lebensmittelspenden  

an die Tafeln, ausgewähltes Sponsoring lokaler  

Organisationen.

 

Mitarbeiterorientierung 

 

  Steigerung der Mitarbeiterzufriedenheit

  Gestaltung eines attraktiven Arbeitsumfeldes

  Gesundheit und Arbeitsschutz haben oberste Priorität
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Interesse? 
Wenden Sie sich an 
unseren Neukundenservice.

 +49 4067 591– 555
   neukundenkontakt@lekkerland.de

Oder registrieren Sie sich über:

  Lekkerland24.de

Folgen Sie uns auf Facebook: 

  facebook.com/LekkerlandDeutschland

Online Magazin: 

Lekkerland.de/magazin

Lekkerland Webseite: 

Lekkerland.de
Stand: 08/2020


